Rewe-Markten nicht ausreiche, son-
dern auch aktives Verkaufen wichtig
sei. Unterstiitzung findet die VDNRW
dabei inzwischen durch Maria Hahn-
Kranefeld von der Agentur MHK Absatz-
service in Konigswinter, die seit Mai
vergangenen Jahres als Koordinatorin
fir den VDNRW tatig ist. Sie ist unter
anderem Ansprechpartnerin fir die
Landmarkt-Mitglieder, kiimmert sich
um die Herstellung der Lieferfahigkeit
von Landmarkt-Lieferanten fiir den
Handel und ist auch Ansprechpartnerin
bei Rewe fiir Landmarkt.

In diesem Jahr will die VDNRW ihre Of-
fentlichkeitsarbeit verstarken, um neue
Mitglieder zu gewinnen und besser mit
Landmarkt in der Offentlichkeit wahr-
genommen zu werden. Einzelheiten
hierzu stellten auf der Mitgliederver-
sammlung die Vorstandsmitglieder
Sandra zur Nieden und Hans-Leo Sie-
ben vor. So ist ein Flyer fir die Land-
markt-Direktvermarkter bereits ent-
worfen, in Vorbereitung ist ein Flyer fiir
die Endkunden. Dariiber hinaus soll
auch die Internetseite  www.
direktvermarkter-nrw.de  aktualisiert
werden. AuBerdem plant die VDNRW -
wie bereits im vergangenen Jahr - eine
Teilnahme an der Messe ,NRW - vom
Guten das Beste® in Essen. Auf der In-
ternationalen Griinen Woche 2014 in
Berlin soll das Landmarkt-Konzept
ebenfalls vorgestellt werden. AuRer-
dem will die VDNRW Facebook zur
Kommunikation nutzen, um unter an-
derem neue Kunden auf die eigene In-
ternetseite aufmerksam zu machen.

Und wie geht es weiter bei Landmarkt?
Das Konzept ist zwar in NRW recht lang-
sam gestartet, aber die Verantwortli-
chen auf der Mitgliederversammlung
zeigten sich optimistisch, dass es zu-
kiinftig besser lauft. ,Wir halten in je-
dem Fall an unserem Konzept fest. Fri-
sche Lebensmittel direkt von den Bau-
ernhofen aus der Region in den Super-
markt zu bringen, ist eine ideale Idee.
Wir stehen weiterhin voll hinter dem
Landmarkt-Konzept®, machte Riilfing
auf der Mitgliederversammlung unmiss-
verstandlich deutlich. Je mehr Landwir-
te dabei mitmachten, desto besser, be-
tonte der Direktvermarkter und warb
fur weitere Teilnehmer am Landmarkt-
Konzept. Unter anderem ist die Vereini-
gung im Gesprach mit Rewe Dortmund,
die auch Filialen im Raum Kéln hat. Im
Raum Diisseldorf will man in Kiirze Ver-
handlungen mit Rewe aufnehmen und
in den Bereichen Borken und Wesel ist
die VDNRW dabei, selbst Markte zu
aquirieren. el
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Mehr PS und weniger
Kraftstoffverbrauch

Firma mcchip-dkr in Obergartzem bietet auch
Chiptuning fiir landwirtschaftliche Fahrzeuge an

Mehr PS unter der Haube und ein deut-
lich geringerer Kraftstoffverbrauch -
viele PKW- und auch Schlepperbesitzer
wiinschen sich das. Und der eine oder
andere entscheidet sich hierbei nicht
fir den Kauf eines neuen PKW oder

Schleppers, sondern greift auf das so-
genannte Chiptuning zuriick. ,Hierbei
wird die Software des Fahrzeugs veran-
dert und dadurch die Motorleistung und

der Kraftstoffverbrauch optimiert. Das
ist Chiptuning®, erklart Danny Kubasik,
Geschéftsfiihrer und Griinder der Firma
mcchip-dkr in  Mechernich-Obergart-
zem. Der 27-Jahrige bietet seine Dienst-
leistung inzwischen Kunden in der gan-
zen Welt an. Das insgesamt sechskopfi-
ge Team optimiert dabei nicht nur Mo-
toren von Pkws und LKWs sondern auch
von landwirtschaftlichen Fahrzeugen.

Kubasik hat sein Hobby zum Beruf ge-
macht. Kurz vor seinem Fachabitur ent-
deckte er das Chiptuning, haufig auch
als ,Frisieren” bezeichnet, fiir sich. Der
Seat [biza seines Vaters war sein erstes
Objekt. Er tiiftelte so lange an dem Wa-
gen, bis dieser statt urspriinglich
130 PS schlieBlich 165 PS hatte. Es
folgten Autos von Freunden, die eben-
falls ihr Fahrzeug optimieren lassen
wollten. ,Damals habe ich das Ganze
kostenlos gemacht. Irgendwann habe
ich mir dann Uberlegt, mich damit
selbststandig zu machen®, erzahlt der
engagierte Jungunternehmer, der 2005
zundchst einen Geschéaftsraum von
70 m2 in Kommern anmietete. Das Ge-
schaft lief aber schnell gut und der
Standort Kommern' reichte schlieflich
nicht mehr aus. Seit August 2011 befin-
det-sich nun Kubasiks Firma mcchip-dkr

LAND & LEUTE

Danny Kubasik bie-
tet mit seiner Firma
mcchip-dkr Chiptu-
ning fiir Pkws, Lkws
und landwirtschaft-
liche Fahrzeuge an.
Sara Nieveler ist die
Assistentin der Ge-
schiftsfithrung und
zustdndig fiir den
Vertrieb der Firma.

Sara Nieveler ist bei
mcchip-dkr auch An-
sprechpartnerin fiir
landwirtschaftliche
Fahrzeuge.
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Stefan Karger von
mcchip-dkr zeigt,
wie mit dem Diag-
nosegerat Daten ei-
nes Schleppers aus-
gelesen werden.
Fotos: Dr. Elisabeth
Legge

mit ihrem neuen Entwicklungs-Center
auf einer Flache von 2000 m2 am
Christian-Schlémer-Ring im Obergart-
zemer Gewerbegebiet.

Die landwirtschaftlichen Fahrzeuge hat
Kubasik bereits 2005 fiir sein Unter-
nehmen entdeckt und hierzu mit Hand-

Chiptuning und die Folgen

Landwirte, die ihren Schlepper oder ihre selbst fahrende
Arbeitsmaschine tunen lassen, sollten sich iiber einige
rechtliche Dinge im Klaren sein. Auf die moglichen Fol-
gen des Chiptunings weist der Verband Deutscher Ma-
schinen und Anlagenbau (VDMA) zusammen mit dem
Bundesverband LandBauTechnik in einem speziellen
Faltblatt hin. Nach Angaben der beiden Verbande ist
Chiptuning nur legal, wenn fur die Tuningschips ein soge-
nanntes Teilegutachten vorliegt, das heiBt TUV oder
DEKRA haben tberpriift, dass bei Einbau des Chips keine
Beeintrachtigung der Verkehrssicherheit oder des Um-
weltschutzes durch das Fahrzeug vorliegt. Auch beim
Schlepper ist ein solches Teilegutachten moglich und Vo-
raussetzung fur den legalen Betrieb. Dieses Teilegutach-

ten umfasst verschiedene Messungen nach den jeweili-

gen EG-Richtlinien. Hierzu gehdren unter anderem die
Abgasmessung, die Fahrgerduschmessung, die Motorleis-
tungsmessung und die Prifung der elektromagnetischen
Vertrdglichkeit. Der VDMA und der Bundesverband Land-
BauTechnik empfehlem jedem Landwirt oder Lohnunter-
nehmer dringend, nur dann ein Chiptuning am Fahrzeug
vorzunehmen, wenn dafiir das entsprechende Teilegut-
achten vorliegt. Auch sollte unbedingt die Versicherung
iiber die erhohte Motorleistung informiert werden. Dass
beim Chiptuning in jedem Fall die Garantie- und Gewahr-
leistungsanspriiche an den Hersteller beziehungsweise
Verkaufer erloschen sind, auch dartiber sollte sich jeder
bewusst sein. el

lern zusammengearbeitet. Seit gut ei-
nem Jahr ist mcchip-dkr in diesem Be-
reich aber verstarkt tatig, bietet inzwi-
schen das ,Tuning® auch den Landwir-
ten selbst an und hat fr sie einen spe-
ziellen Ansprechpartner, genau gesagt
eine Ansprechpartnerin: Sara Nieveler,
die auch Assistentin der Geschéftsfiih-
rung und zustandig fiir den Vertrieb der
Firma ist. ,Die Landwirte konnen sich
wegen der Software-Optimierung ihrer
Fahrzeuge direkt an uns wenden® er-
lautert die 33-Jahrige, die, wie sie
selbst zugibt, begeistert ist von Land-
technik. ,Dabei komme ich gar nicht
aus der Landwirtschaft®, verrat die jun-
ge Frau, die stolze Besitzerin von sie-
ben Pinzgauer-Rindern ist.

Fir die landwirtschaftlichen Fahrzeuge
bietet mcchip-dkr die Software-Opti-
mierung der Motoren fiir alle Schlepper
und alle selbstfahrenden Arbeitsma-
schinen der verschiedenen Hersteller
an. Die Landwirte kénnen dabei zwi-
schen zwei Varianten wdhlen: Die
Durchfiihrung der Software-Optimie-
rung am Firmensitz in Obergartzem
oder direkt vor Ort auf dem Betrieb. ,,Im
Umkreis von 50 km hole ich die Maschi-
nen ab und hier in Obergartzem erfolgt
dann die Optimierung des jeweiligen
Fahrzeugs®, erldutert Sara Nieveler. Da-
fir steht am Firmensitz mcchip-dkr ein
Zapfwellenpriifstand mit Kraftstoffver-
brauchmessung zur Verfligung, um die
Leistungsoptimierung noch effektiver
programmieren zu kdnnen. Fir die Op-
timierung werden etwa zwei bis drei
Stunden bendétigt.

.Friher mussten die Bausteine an den
Steuergerdten noch aus- und wieder
eingelotet werden. Heutzutage werden
die Steuergerate ausgelesen, die Soft-
ware wird verandert und danach wird
sie wieder eingelesen®, verrat der Fir-
menchef. Die Verdnderungen der Soft-
ware richtet sich dabei nach den Wiin-
schen des jeweiligen Kunden. ,Der
Landwirt gibt an, wie stark er die Leis-
tung seines Fahrzeugs erhchen oder
den Kraftstoffverbrauch reduzieren
will, sagt Sara Nieveler und fiigt hin-
zu: ,Wir optimieren die Motoren je-
doch nicht bis an die maximale Gren-
ze, um ihre Haltbarkeit zu gewahrleis-
ten.” Sie und ihr Chef raten aulerdem
den Landwirten, die die Software ihrer
Fahrzeuge optimieren lassen, Motor-
verdnderungen vom TUV eintragen zu
lassen.

Und was bringt die Software-Optimie-
rung? Mehrleistungen von bis zu 35 %
und eine Reduzierung des spezifischen

Kraftstoffverbrauchs von bis zu 15 %
kénnten dadurch erreicht werden, zeigt
sich Kubasik tiberzeugt. Der Jungunter-
nehmer und sein Team haben sich in-
zwischen vor allen Dingen in der PKW-
und der LKW-Branche einen Namen ge-
macht. Der groBte Teil der Kundschaft
kommt dabei aus dem Rennsport. So
hat Kubasik eine Kooperation mit ei-
nem Team aus dem Tourenwagensport.
Gefragt ist dabei inshesondere der
Priifstand des Obergartzemer Unter-
nehmens, ein Windkanal in Kleinfor-
mat. ,Unser Priifstand ist so modern
eingerichtet, dass er auch von der In-
dustrie oder von den Rennstéllen ange-
mietet werden kann*, sagt Kubasik, der
nicht nur Tourenwagen optimiert, son-
dern auch selbst Rennen féhrt und auch
schon einen LKW fiir die legendére Ral-
lye Paris-Dakar mit seiner Software
ausgestattet hat. el

Néhere Informationen zum Unter-

nehmen gibt es im Internet unter
www.mcchip-dkr.com.

Internet-Serie zu

Verbraucherrechten

Im Alltag gibt es viele Fallstricke
fur Verbraucherinnen und Verbrau-
cher: Wann ist ein Vertrag rechts-
gliltig? Wie kann man sicher im In-
ternet surfen? Welche Rechte ha-
ben Strom- und Gaskunden? Das
NRW-Verbraucherschutzministeri-
um hat am Freitag vergangener
Woche eine neue Internet-Serie zu
Verbraucherrechten gestartet, die
viele Fragen beantwortet. Auf
www.umwelt.nrw.de finden Sie ab
heute jede Woche einen ,Verbrau-
chertipp der Woche" - rund um die
Themen Einkaufen, Internet und
Handy, Werbung, Geld und Kredite,
Versicherungen, Wohnen und Re-
paraturen, Gesundheit, Reisen und
Rechtsschutz.
JVerbraucherinnen und Verbrau-
cher haben viele Rechte, doch
nicht jeder kennt seine Rechte
auch. Wir wollen, dass Verbrauche-
rinnen und Verbraucher auf Augen-
héhe kommen mit Unternehmen.
Deswegen schaffen wir Transpa-
renz, damit die Biirgerinnen und
Birger ihre Rechte kennen und
auch durchsetzen kénnen®, sagte
Verbraucherschutzminister Johan-
nes Remmel. <
s
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